
 

 

Stratégie d’entreprise 

Les dynamiques concurrentielles 

Ce cours vous est proposé par Denis Chabault, Maitre de Conférences HDR – enseignant 

chercheur en Sciences de Gestion au sein de l’Université Paris Saclay et par AUNEGe, 

l’Université Numérique en Économie Gestion. 

Activités 

Quiz 

1. La stratégie de coopétition consiste à s’allier avec un concurrent pour travailler avec lui. 

a. Vrai  

b. Faux 

2. Les stratégies de dissuasion / conciliation consistent à mettre en place des stratégies en 

fonction des réactions passées des concurrents. 

a. Vrai 

b. Faux 

3. Les stratégies de rupture reposent sur l’innovation stratégique. 

a. Vrai 

b. Faux 

4. La stratégie de distanciation consiste à aller vite pour avoir l’avantage du premier entrant. 

a. Vrai 

b. Faux 

5. On parle de complément stratégique : les stratégies conduisent les concurrents à faire 

renchérir en faisant le même type de stratégie. 

a. Vrai 

b. Faux 
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